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Tuomarit arvioivat heille toimitettavalla sahkdiselld arviointilomakkeella kilpailijoiden suoriutumista
myyntitapaamisessa.

Tayta jokaisesta kilpailijasta oma lomake.

1. Kilpailijan nimi

2. Tuomarin nimi

3. Virtuaalisen kilpailuhuoneen numero

4. Arvioi seuraavat osa-alueet (1 = heikko, 5 = erinomainen)

Tapaamisen aloitus (esittdytyminen seka agendan ja aikataulun asettaminen)

Sanallinen viestinta (selkeys, johdonmukaisuus)

Sanaton viestinta (eleet, visuaalisten apuvalineiden kayttd, kameran asettelu, tausta,
pukeutuminen)

Ostajan tarpeiden ja ongelmien selvittaminen (kyky esittaa kysymyksia, kuunnella, tunnistaa
kipupisteet ja syventda ymmarrysta)

Oman yrityksen ja palveluiden esittely (vahvuuksien sitominen ostajan tarpeisiin geneerisen
yritysesittelyn sijaan)

Ostajan tarpeisiin soveltuvan alustavan ratkaisun esittdminen (ratkaisun relevanssi, arvolupauksen
alustava esiintuominen)

Kysymysten kasittely (ostajan kysymysten ymmartdminen ja tilanteeseen sopiva reagointi)
Sopivan jatkotoimenpiteen sopiminen (molemminpuolinen sitoutuminen jatkotapaamiseen)

5. Palaute opiskelijalle (ei vaikuta pisteytykseen)
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